= Omsﬁttning: Butiksbemanning.
50,8 Mkrjuli2008-  ® Agare: Gunnar
juni 2009). Surtevall.
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Hansoft

Varfor har ni lyckats vaxa under
ekonomiskt tuffa tider?

”Genom stenhart fokus pa en tillrackligt
smal men ocksa global nisch, spelbolagen,
som har haft ett starkt behov av vér produkt.
Samtidigt har de tuffa tiderna gett oss
draghjalp. Vara kunder har ocksa behovt
spara utvecklingskostnader genom att bli
mer effektiva, precis vad vért system hjalper
dem med”, séger Patric Palm, vd for och en
av tre grundare av it-bolaget Hansoft.

Vilka ar ditt basta rad till andra som vill
bygga upp framgangsrika foretag?

”Tro pa dig sjilv. Darmed menar jag sok
inte bekréftelse hos dina vanner, som inte
forstar din verksamhet, utan hos kunder.”

”Och skaffa dig kundkontakter sa fort
som mojligt. De kanske inte blir betalande
kunder direkt men de ger input.”

Hur ténker ni framat? Hur stort tror du att
bolaget &r om tre ar?

”Vi vill dubblera omséttningen varje ar.
Jatteménga programvaruutvecklande fore-
tag anvinder nu samma verktyg som manga
av vara kunder inom spelutveckling anvin-
de innan de bytte till Hansoft. Detta dr en
fantastisk majlighet for oss. Bland spelbola-
gen &r Storbritannien alltjimt vir hemma-
marknad och i USA satsar vi pa att etablera
ett saljkontor. Nu ska vi fokusera pa Asien. Vi
har redan Gversatt vart system till japanska
och kinesiska.”

# Ort: Uppsala. projektlednings-

& Tillvaxt 2006~ verktyg fér mjuk-
2009: 836 procent.  varuutveckling.

# Omsittning: # Agare och grun-
18,9 Mkr (maj dare: Hans Anders-
2009-april 2010). son, Erik Olofsson

B Antal anstélida: och Patric Palm,

21 ager via Watertower-
B Verksamhet: view Holding AB en

Utvecklar och séljer tredjedel var.
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